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КОНСУЛЬТАЦИОННЫЙ СЕМИНАР

«Договор поставки: практические аСпекты»
Дата проведения: 26 марта 2013 года.

Время проведения: с 10.00 до 17.00

Семинар ориентирован на юристов, руководителей и специалистов отдела продаж, отдела закупок, главных бухгалтеров.
Семинар ведет: Володарский Владимир Яковлевич - руководитель консультационного центра "Бизнес-технологии и право", руководитель сектора организационного проектирования и реструктуризации авиастроительной корпорации "Иркут", юрист, экономист, специалист по предпринимательскому праву и бизнес-планированию, разработчик консалтинговых проектов.
Программа семинара:

1. Квалифицирующие признаки договора поставки. Предмет договора поставки. Ошибки, допускаемые в формулировании условий о предмете договора поставки.
2. Требования к форме договора поставки. Последствия несоблюдения надлежащей формы договора поставки.
3. Порядок заключения договора поставки.
4. Юридическая проверка субъектоправоспособности стороны по договору поставки, представителей сторон, третьих лиц.
5. Правило оформления договора поставки как документа.
6. Существенные условия договора поставки.
7. Цена товара. Цена товара, как договорное существенное условие.
8. Качество товара. Обязательные требования законодательства РФ к качеству товара.
9. Количество товара, как существенное условие договора поставки. Ассортимент товара и комплектность товара: отражение в договоре. Последствия некомплектности товара.
10. Сроки, формы и способы оплаты товара. Товарный и коммерческий кредиты. Просрочка оплаты товара и правовые последствия.
11. Срок и способ поставки товара. Условие договора поставки о моменте исполнения поставщиком своих обязательств по поставке товара. Переход права собственности на товар и риска случайной утраты товара.
12. Определение в договоре поставки способа доставки товара.
13. Третьи лица в договоре поставки - правовой статус, порядок взаимодействия с поставщиком, покупателем и иными лицами.
14. Количество товара как существенное условие договора поставки. Определение условий договора поставки о комплектности, количестве и ассортименте товара. Товаросопроводительные документы. Приемка товара по количеству и порядок предъявления претензий.
15. Качество товара. Обязательные требования к качеству товара, в соответствии с законодательством РФ. Договорные условия о качестве товара.
16. Обязанности покупателя и последствия их нарушения. Извещение о недостаче и недостатках товара. Возвращение продавцу многооборотной тары и средств пакетирования. Приемка товаров на ответственное хранение.
17. Определение размера убытков, связанных с неисполнением или ненадлежащим исполнением контрагентами своих обязательств. Неустойки.
18. Односторонний отказ от исполнения договора поставки: основания, способы, правовые последствия.
19. Анализ судебной практики.
Стоимость участия: 8900 рублей.
В стоимость включены раздаточные материалы по теме семинара, питание, комплекты для записей.

Скидки: более одного участника от компании – скидка 7%, постоянным клиентам компании – скидка 15%.

Адрес проведения семинара: г. Москва, ул. Трифоновская, д. 57.
Регистрация и дополнительная информация по телефонам: (495) 228-0399, факс: (495) 626-9945
e-mail: info@osvb.ru
http://www.osvb.ru
Для профессиональных бухгалтеров – возможно получение сертификата о 40-часовом ежегодном повышении квалификации!






